FAMILIA PROFESIONAL: COMERCIO Y MARKETING

CICLO FORMATIVO: Gestion comercial y marketing GRADO : SUPERIOR HORAS: 1.400
ler CURSO 2° CURSO
Maodulo formativo: H. S.[H. A. H. H. H. H. | Médulo formativo: H. S.[H. A. H H | H
1. Investigacién comercial. 3 96 3
2. Politicas de marketing. 4 128 4
3. Logistica comercial. 5 160
4. Marketing en el punto de 3 96
venta, ®
5. Gestién de la compraventa. 4 128 4
6. Aplicaciones informaticas de | 4 128
prop6sito general * ®
7. Lengua Extranjera. 5 160 5
8. Formacién y orientacion 2 64 2 9. Formacion en Centros de 440
laboral Trabajo.
N° semanas: 32
(Centro Educativo) 30 [ 960 440
PS: Idioma / PS: Idioma

PS: Formacién y orientacion laboral

PT: Procesos comerciales

PS: Organizacion y gestién comercial

! Este M6dulo Profesional también podra ser impartido, indistintamente, por un PT de Sistemasy Aplicaciones Informéticas (RD 777/98 BOE 8-05-98

®) M édul o susceptible de desdoble.




